
4. SERVICIOS DE APOYO COMERCIAL
• Programa Profex Profesionales de exportaciones a tiempo parcial
compartidos.**

• Servicio Busco Agente.

• Bolsa de Subcontratación. **
Apoyo a la labor comercial de empresas subcontratistas. Captación de
ofertas específicas para el sector industrial.

6. FORMACIÓN EN COMERCIO INTERNACIONAL
• Seminarios de actualización y perfeccionamiento.
• Formación “in company”.
• Máster en Comercio Internacional.
• Professional Language Center.

1 INFORMACIÓN: HELP DESK INTERNATIONAL*
Resuelve tus dudas de comercio internacional de una forma
ágil y eficaz.

2. DIAGNÓSTICOS PERSONALIZADOS
Y PLANES

•Iniciación a la internacionalización. **

• Consolidación de empresas débilmente exportadoras.**

• Planes de Internacionalización.   

¿Quieres
comerte el
mundo?”

5.INTERNACIONALIZACIÓN DIGITAL
• Posicionamiento digital en mercados internacionales. **

• Acceso a Market Places. **

** Servicio en colaboración con Basque Trade & Investment - Agencia Vasca de
Internacionalización 

* Servicio en colaboración con la Diputación Foral de Álava

Si deseas información sobre algún servicio no dudes en
ponerte en contacto con el Área de Internacionalización 

internacional@camaradealava.com
945 14 18 00

3. CHAMBER RESEARCH: SERVICIOS DE 
    PROSPECCIÓN DE MERCADO

• Localización de potenciales clientes, importadores
y/o distribuidores.

• Búsqueda de Partners internacionales.
European Enterprise Network (EEN): Red de Información 
empresarial, tecnológica y comercial en Europa.

• Misiones comerciales en destino.

• Ferias y convenciones de negocios.

Internacional y Logística
NAZIOARTEKOA ETA LOGISTIKA

Este es el momento 
de internacionalizar tu
empresa y te queremos
acompañar.

misiones comerciales y ferias

empresas internacionalizadas

Porque el mercado es global…
Porque es necesario alcanzar un 
tamaño crítico para competir…
Porque los competidores también se
internacionalizan…

Desde la Cámara de Álava somos
conscientes de que la introducción y,
sobre todo, la consolidación de la pre-
sencia en mercados internacionales
exige grandes dosis de planificación 
y recursos que no siempre están al al-
cance de una empresa que comienza.

 
Por ello, ponemos al alcance de tu
empresa nuestros Servicios de
Internacionalización. Un itinerario
para tu despegue internacional.
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